Tableau illustratif des domaines professionnels, techniques et activités au travers de

quelques exemples non exhaustifs :

Domaines professionnels :

filiere ou famille résultant
de 'organisation de

I'entreprise

Fabrication

Techniques : ensemble
des procédés
et des technologies d'une
profession/d’'un métier

Activités : ensemble de tdches
cohérentes
réalisées en situation
professionnelle

Assemblage
Tuyauterie i?gdgg:
Chaudronnerie Soudure ¢99
o Roulage
TOlerie .
Pliage
Découpe
Fraisage .
Tournage Reglage .
e 2 Programmation
. . Rectification -
Usinage-outillage Erosi Contréle
rosion A
Finition/
Montage/ N
: parachévement
ajustage
Traitement . .
thermique Prqulrotlon
. . églage
Trc::z:gtraighges Trqlter?ent de Chargement/
Slj" ace manutention
électrochimique
Vissage
Mécanique Collage
Assemblqge/ Electricité Sertissage
Montage Electronique Brasage
Energétique Cdblage
tests
Production Fusion Chargement-addition

sidérurgique




Couleg L.amlnqge Affinage
Tréfilage . .
Pilotage-conduite
Forge Oxycoupage
Traitement ycoupag
. Meulage
thermique
. Montage
Transformation Matrigage Réglage
. Forgeage N
des métaux . Contrdle
Emboutissage - .
Suivi de production

Maintenance

Mécanique
Electrotechnique
Automatismes/robotique
Energétique
Pneumatique
Hydraulique
Infrastructures/réseaux

Diagnostic
Démontage
Dépannage

Contrdle réglementaire

Tragabilité

Recherche et
développement/études

Conception
Modélisation
Qualification des essais
Propriété industrielle

Choix technologiques
Calcul de dimensionnement
Dessin industriel
Tests/essais

Industrialisation/méthodes

Organisation
Amélioration continue
Implantation-aménagement

Choix technologiques
Ergonomie
Définition des gammes/temps
Rédaction des modes
opératoires

supply chain/logistique

Magasinage/stockage
Conditionnement/emballage
Transport
Planification/ordonnancement
Achats

Organisation des flux
Réception
Manutention
Expédition
Approvisionnement
Contréle/inventaire

Marketing/commercial

Etudes de marchés
Promotion et webmarketing
Vente
Distribution

Qualification de cibles
Prospection
Chiffrage
Animation du réseau commercial
Négociation Fidélisation

Administration et finance

Comptabilité
Contréle de gestion

Saisie-émission
Déclarations

Finances Contréle
Audit Analyse-arbitrages
Recrutement
Formation
Relations sociales Conception
R . Juridique Normalisation/rédaction
essources humaines L . - .
Communication Négociation Information
Paye Conduite d’entretien
Responsabilité sociétale d’entreprise
Médical

Systéme d'information

Développement
Programmation-paramétrage
Exploitation matériels-logiciels

Maintenance
Sécurité

Administration
Assistance-conseil
Dépannage
Choix techniques de prestations






